
Als Junior Pre-Sales Consultant bist du der zentrale Ansprechpartner und Experte für
unsere  Kunden  und  Kundinnen.  Du  klärst  tägliche  Anfragen,  begleitest  Projekte,
betreust ausgewählte Partner und (re)aktivierst Vertriebspotential. Durch den Austausch
mit Kunden und unserem Headquarter trägst du zur Optimierung unserer Lösungen bei.

 

Als Marktführer im Bereich NAS-Server,
Router & Videoüberwachung begeistert
die Synology GmbH seit 2011 weltweit
Millionen Kunden mit innovativen &
vielseitigen IT Lösungen.

Wir leben die Leidenschaft für IT und
eine Hands-On-Mentalität. Durch die
Betreuung von Märkten in Zentral- und
Osteuropa vereinen wir in der
Düsseldorfer Niederlassung 14
Nationalitäten in einem internationalen
und dynamischen Umfeld. Werde Teil
unseres vielfältigen Teams und starte
deine Karriere in der IT-Branche.

Jetzt bewerben

Kontakt

Lenja Schnering
HR Specialist

Synology GmbH
Grafenberger Allee 295
40237 Düsseldorf

Tel.: 0211 - 9666 96 97
www.synology.com

 

Junior Pre-Sales Consultant (m/w/d)

Was wir Ihnen bieten:

Eine unbefristete Vollzeitstelle (40h) mit Festgehalt
Mobilitätspauschale oder kostenfreier Mitarbeiterparkplatz
Flache Hierarchien, offene Türen und kurze Kommunikationswege gepaart mit Duz-Kultur
auf allen Ebenen
Hervorragende Entwicklungs- und Aufstiegsmöglichkeiten in einem wachsenden
internationalen Umfeld durch individuelle Weiterbildung
Verpflegung durch Obstkörbe, (Milch-)Kaffee, Tee, Softdrinks und Säfte sowie eine voll
ausgestattete Mitarbeiterküche
Ein Büro im Herzen Düsseldorfs, verkehrsgünstig gelegen und umgeben von Cafés und
Restaurants

Deine fachlichen und persönlichen Voraussetzungen:

Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder Studium
Ausgeprägte Affinität zu modernen Technologien und IT
Vertriebsaffinität, gerne auch erste Vertriebserfahrung
Selbstbewusstes Auftreten gepaart mit Kommunikations- & Vertriebsgeschick
Eigeninitiative und verantwortungsbewusstes Handeln
Sehr gute Englisch-, und Deutschkenntnisse in Wort und Schrift
Reisebereitschaft

Das erwartet dich bei uns:

Ansprechpartner für Kollegen und Kunden rund um Synology Lösungen
Ausbau und Beratung der Synology Surveillance-Lösung und angrenzende Themen
Betreuung, Entwicklung und Gewinnung ausgewählter Synology-Partner
Durchführung vertrieblicher Konzepte wie beispielsweise die Reaktivierung von B2B-
Bestandskunden und Gewinnung von Neukunden (Leads).
Lösungs- und technisch orientierte Beratung von Partnern & Business-Kunden im Alltag
und in Projekten
Rundumbetreuung vom Erstkontakt über die Beratung bis hin zu Teststellungen
Unterstützung von und Teilnahme an Messeauftritten, Webinaren und Workshops
Unterstützung bei der Content Erstellung wie z.B Case Studies und Artikel

https://synology.onlyfy.jobs/apply/e2d99n0fpi4ivuas7gvwfug73bdxvp9
https://www.synology.com/


Durchführung von vor-Ort-Terminen bei ausgewählten Projektkunden


